Dimanche 15 juin 2008

Expert

En marge du

ITAP 2008 :

Interview

Mme Najoua Baccouche Ardin, commissaire générale du salon :

« Construire les fondations pour une stratégie du futur »

Malgré son jeune dge, le I salon de Uimmobilier tunisicn tenw ¢ Paris a enregisiré un succés
marguant dans le secteur. Et ¢"est li une belle performance. Il 5'est déroulé dans des condi-
tivns favorables dues aux efforts qui ont 6i¢ déployés par les organisateurs.

A cet égard, nous avons contacté Mme Najoua Bacconche Ardin pour plus d'informalions sur

Vavenir de ce salon.

Voudriaz-yous vous présanber
& nos lecteurs 7

Majoua Baccouche Ardin, gé-
rante de la soclété ORSAF, so-
cibté de services totalemin
exportatrica, spécialisése dans
la conception, le Conseil et l'or-
ganisation de salons et foires &
I"gbranger, que ['ai Monnaur at
le plaisir de gérer. J& Suis éga-
lemant la commissaire ganéral
du SITAP 2008, le premier Salon
de I'immobiller Tunisiean & Paris
organisé du 6 au 8 Juin 2008 4
l'espace Charenton,

Etes-vous satisfaite de cet-
te premigre dédition - SITAP
2008 = F

Hous ne pouvans parder de sa-
tisfaction todale que korsquiune
analyse de laprés-salon sera
terrminge, o il y a eu un il
énonme entreprs avant e galon
af qui a duré une année. Una
grande concaniration a Abs faite
pendant b sabon, et g plus ime-
porfant reste & taire pour déter-
miner les rédsultats gul définiront
le degré de notre contentamant
et. méma, 'ariantation a donner
& nos prochaines presiations,

Quels sont les aspects posi-
tits & tirer da ce salon ¥

Nows sommeas parlis d'ung Si-
teation  négalive du  secieur
immohilier tunigsién, et avons
cherché & la positiver an créant
de nouvelles perspactivas pour
les promoieurs funisikens, & gu
nous geans auvert ke frontiéras
ot poussés & export, non sans
peine_ Il nous a fallu de la déter-
mination &1 de la persévérance,
nows dirons méme de 'obstina-
tion powr ks arracher des sen-
tiers battus de la prospecton
habituele devenue infructususes,

Quels sont les principaux ac-
quis de SITAP et de guelle fa-
¢on ce salon se différencia-t-
il des autres infiatives sur le
marchs 7

Le plus grand acquls du SITAP
cest I'émergence de l'idées d'un
promoteur mmobilier funisien,
pionnier du sectéur immobilier
tunissen. Son analyse du manchd
tunizien @1 son Inguidétude powr
e métier ont constifué les rai-
50Ns majeuras 4 B crdalion du
SITAP Sa rigul:ur & faire contrd-
ler Porganisation du salon par
une équipe da professionnals

avertis a constitué ioul suss|
bien un grand avantage. Ei c'est
cette approche professionnalld
d'un spécialiste du secteur im-
mobiliar qui a fait le cholx dumne
squipe de professionnels de
'dvénementiel au plan interna-
tional qui a fail la diffdrancd par
rapport aux autres initiatives sur
le marché.

PensaI-vous QuE vous avez
attird une clientéle vraiment
qualitative ou une cllentéle
juste de passage 7

Mows avons cibbé an majorité nos
compatrictes résidant en France
et alentour, an plus d'une mino-
rité d'Europdens, cecl & I'image
das programmes proposas par
s exposants sur b Salon &
surtowt au vu de L réglermenta-

tion unisienne d'acquisition de
biens immobiliers dans motre
pays par les étrangers. Len-
semble des visiteurs sont arri-
wés manis des invitations qu'ils
avaiant retirées de notre  Site
web, co qui signilie gqu'ils étalent
cifschis & venir au salon dans un
cijectil frés sérleux ; et d'allleurs
les axposants vanus aec Nides
de promouvair seulgment leurs
projpts ont dbé  agréablement
surpris d'avolr eu la possibilité
de réaliser aussitit des vantes et
donc de signer des promesses
raconnuas ¢ financees par les
hanques prézentss.

Cette édition sera-t-elle la
premidre et la derniére ou bien
wir=t=il ¥ en avoir d'autres?
MNows avons pu réussir une pre-
metsne, meakgrd les méandras das
coulisses. Mous Sommes Capa-
blas de mener & bon port les
prochaines, mais strement dans
d autres conditions at, surfout,
gvec d'autres exigences que ce
soit do la part des promoleurs
que des fournisseurs, volre la
cholx des partenaires et auwssl
des compéiences a maettre en
place pour pouvalr cadrer da-
vantage la dimension de tout
dvdnement 4 réaliser.

Pensez-vous Queé vous aer
attiré de nouveaux exposants
pour la prochalne édition du
salon, entre autres des ex-
posants qui ne soutenaient
pas forcément wvolre mani-
festation et qui, aprés avoir
vizité ce salan, se sont lassd

convaincre 7

Les nouveaux exposants pour
ung dvertuelle prochaine adition
du sakon 7 s étaient déga ki, &n
1ant gue visiteurs. Mous salugns
lewr démanche aussi strabégique
que mulugllement  frustranta,
Mdis DENong pouNGir compbes
quF eun: poUr la prochaing edition
du sakon da Fimmobilier tunisen
e oo S0it & Paris ou alllaurs, et
restons & leur disposition pour
toute prestation  cormplimen-
faira.

Quels sont les axes de déve-
loppemeant futur pour lg &a-
lan ?

Mous ne pousons parler d'orlan-
tation ni de développemant du
salon avant d'awoir find o' analyser
cotta premigre Gdition ; dans be

sans ol la mailleurs strategie se
congtruit sur des basas solides.
Ef nous pouvons alors oéva-
lopper nos prestations dans un
SENS O un autre pour be mdme
socieur d'activité ou blen méme
powr d'autres secteurs de l'éco-
nomie tunisianne.

En conclusion, aver-vous
un message & adresser ot &
cyuill F

Mous BvonNs LN Mmessage irmpor-
tant pour b Cepex o des rémer-
ciaments vifs aux autorités tuni-
siennes tant & Tunis gu'a Paris,
qui nous ont fait confianca quan
a Forganisation d'un lel événe-
ment, reflet de nobre Tunisia au
plan intemational. Le Cepex
ayant refusé daccorder a la cen-
taina da promoteurs funisiens L
subwantion demandéd pour e
parlicipation imdividualle au Sa-
lan de iImmobilier Tunisien a
Parts SITAP 2008,

Nows sollicions Monsieur le
Minisire du Commernce tunizian
l'application de la lod B4-B4 du
31 décambre 1964

Le Coapax &5t appeld & acconder
I'Gligiiliké aux promoteurs m-
miabdiers lunislens au Foprodax
et au Famex pour leurs serices
de promotion a lexporation,
laur participation aux salons &
létrangers o pour I'nvitation de
donnaurns d'ardne, au méma rang
que fout autre axportaleur Tuni-
sien. Et ainsi reconnaitre leurs
droils & la subvention e surtowt
la bewr octroyar pour cette pra-
midre &dition du SITAP.
Lexporiation @5t aujouwnd' hul une

nécessitd pour les promoleurs
immobiliers tunisiens, s'oren-
{ant vers die nouveaux marchas
pour faire face & la concurrenc
croissante et a la saturation des
acquéraurs locaux. E a'est dans
le cadre dé cé genme de mani-
festation que les marchés exité-
rieurs s'ousrent at se traduisent
par des recettes &n devises,
signe indéniable d'exportation
i sarvices ou da produits fund-
Signg,

Le mot de la fin 7

Mous rendons wivernent hom-
mage au Président de la Bépu-
bique Tunisienne Monsieur Zing
El Abidire Ben Ali, pour 'encou-
ragement & lnitlative économi-
qua privée nécessairg au ddwe-
loppement et & un climat Tavora-
big 4 la croissance conomigue,
a la stakilité soclale dans notre
chisre patre.

Mous adressons  particullére-
ment nos remerclements a son

Excellence IAmbassacdeur de
Tunigie & Paris, Monsiewr Raouwl
HMajjar, aux Aminentes person-
malitéa A la éte des délagations
des pouvoirs UNISHENS, WEmis

ApERoUver, ancourager @b Com-

plimanter ks promodedrs im-
mobiligrs tunisiens exposant A
Paris.

Mous souhaitons que les promao-
teurs tirant di i Salon & lexport
g5 COMNGRISIONS NECES5AMEs DOUr
equilibrer leurs nouveaus projets
siurvant les nouvelles donns da
consommaleurs, & conlerer su
marché hmisien de 'immobilier

Urie pls ranoe Visione 8 wa-
vars cetle communication inng-
vante, auprés des acquensuns
tunisiens &b élrangers.

Emna Amdouni

’Expert

Frogramme

Date : Vendredi 20 juin
2008

nis

20h30 : Accueil des chefs
de missions diplomatiques
accrédités an Tunisie

21h00 : Allocubion d'ouver-
ture

21030 : Diner-Conférence.

Kemicha

Organise
Un diner-Conférence
autour du theme :
de paix et de développement

Lieu : Hotel Sheraton - Tu-

Intervantion du Docteur Fethi

Paur réservation, vouillez contnoier :
Téléphone : T1.784.114/Fax : T1.794.130 - Email : lonpertin. @hexabyte.in
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Le droit, vecteur

of imdemational Arbditration ([LCWA). .




