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Dynamisme et savoir-faire
de Pimmobilier a Pexport

De notre envoye

M.Raouf Majar avec des hommes d'affaires funisiens

La promotion immaobiliére an
Tunisie a atteint ['dge de [a
maturité et de la raison par la
qualité du béti, la diversité des
programmes immobiiiers, le
choix des sites et I'originalité
des aménagaments,
I"'adaptation aux attentes el aux
besoins des candidats a la

propriété.

& mament est venu de capitaliser

I SUF cetle expertise pour valoriser

toul cela par le savoir-exporier. 11

reste cependant & assagir les prin et

assoupliv bes formalités administratives

d acces & la propriéed pour les éfrangers

afin d'éviter les stocks d'invendus. Le
financement doit =" adapier.

ORSAF c'est quoi, et SITAP 2008
pourquoi 7

CORSAF est une société non résidente
avec sbiqpe 4 Tonis, dont "activitd
comsisle & organiser des foires et salons

38 - BEALITES - N*1173 du 19 au 25/6/2008

spécialisés & I"étranger. Elle est dirigée
par M. Kamel Landoulsi, promoteor
immobilier bien connu et Mme Jaoua
Baccouche Arndin, commissaire général
du Salon. L organisation de STTAP 2008
est sa premidre acton d &clat © podr un
coup d'essai, ce fut un coup de maitre,
Linitiative, faut-il le sonligner, est on-
gimale et pertinente & la fois toul en
étant simple. Au départ il y a un triple
constat.

Plusicurs promoteurs, pour diverses rai-
s0As, commencent & accumuler un stock
d’appartements achevés ou en voie
d’achiévement mais invendus. Dol de
lourdes charges financiéres. En outne les
travailleurs mnésidents & | élranger
recherchent de plus en plus I acquisition
d'un logement dans la mére-patrie et
n'onl pas toujours ke temps de be trouyver
lorsqu’ils rentrent en vacances. 11 faut
dire que le taux de change curo-dinar st
irés favorable aux TRE puisque le dinar
glisse et 'euro flambe. Par ailleurs, de
plus én plus, des rentiers, des seniors ol
tout simplement des Franguis ansés en
pré-retraite préférent avoir une nésuden-
ce secondaire au soleil pour ¥ séjourner

spécial a Paris Ridha Lahmar

Lramirde du salon

fréquemment plutdt qu’a 1"hotel surtou
que les 35h favorisent plusicurs congés
par anm.

Il ¥ a donc avantage, sinon nécessité
vitale, pour les promodeurs immobiliers
tunisiens, de développer leur savor
vendre et surtout exporter en allant au
dievant des clients.

Organisation : un salon par et pour
des professionnels

[nitiative osée, risquée méme, mais ¢lle
esl également poricuse. 11 Fallait séduing
el convaincre les promoteurs immddb-
liers de enter I"expérience, consentir e
déplacement et assumer les frais, Ce
n'était pas tellement une aventure, mais
un bon risque et une tentative & engager.
Aprés quelques hésitations, il ¥ a cu un
véritable engouement. 11 fallait trouver
un site approprié, bien connu, aména-
geable & souhait et bien desservi par kes
movens de communication...

Le parc des expositions de la Pore de
Versailles es1 wrop imposant el trop col-
e, ef puis difficile & trouver une date
avec la Foire de Paris. Pans-Nord
Villepinte : wrop loin et grandiose, il

LS Ecopomie

M. RAOUF NAJAR, AMBASSADEUR DE TUNISIE A PARIS
“Une coopération d’égal a égal”

Raouf Majar a inauguré le 1*7 Salon de I'Immobilier

M o Tunisicn & Paris, le 6 juin 2008 & 12h00. Cette visi-
te a duré pris de deux hewres. L'Ambassadeur, qui &tait
accompagné de ses proches collaboratzurs et de M. Hédi
Limam. président du Rassemblement des Tunisiens en
France, a rendu visite aux 85 stands. Il 5est entretenu lon-
guement avec les responsables de tous les stands, s'est
informé des programmes réalisés ou en cours de rélisation
et a prodigué i chacun ses conscils, ses impressions el ses
recommandations.

Il a été accueilli par les organisatenrs de SITAP 2008, la
société ORSAF : M. Kamel Landoulsi et Najoua
Baccouche Ardan,

Quelles sont vos impressions suite b la visite de SITAP
2008 7

Il s*agit en fait d'une surprise trés agréable. Je suis impres-
sionné par 1'ampleur de la participation des promotcurs
immobiliers wnisiens 4 ce salon ainsi que par la diversité et
I'importance des programmes immobiliers réalisés o ¢n
cours d achévemenlt,

1l y & 14 un savoir-faire et une expertise qui ont é1¢ capitali-
sées depuis des décennies et il est vital de les valoriser. les
faire connaitre 4 I"Etranger et les commercialiser & 1"export,
Il ¥ a effectivement une forte demande de la colonie tuni-
sicnne en France qui permet de renforcer les liens omga-
nigques enire la mére-patrie et les TRE, tout en favorisant le
tourisme de séjour des non-résidents.

M.Racul Majar visifant le salon

Comment se porte la colonie tunisienne en France ?
Selon les affirmations mémes des autorités frangaises, la
colonie tunisienne est parmi les plus intégrées. . sur le plan
professionnel et social et n'a pas de probléme mapeur.

Il ¥ a liew de remarquer que la sollicitude du Président Ben
All vis--vis de notre colonie ¥ €3t pour beaucoup, cette sol-
licitude revét d'ailleurs diverses formes ¢t 8" est manifesiée
en plusieurs circonstances. 11 ¥ a un attachement certain i la
mire-patne.

Apris la visite d'Etat du Président Sarkozy en
Tunisie, quelles sont les orientations prises par les
relations tuniso-francaises ¥

La wéritable coopération est celle qui est congue et condui-
te d"égal & égal et la coopération tuniso-frangaise ne souffre
d’aucune entrave ; il n'y @ mé&me pas un nuage d'éé, Diew
merci. Il s'agit maintenant d’approfondir les différents
volets, de développer de nouvelles voies et de copitaliser sur
les acquis déji réalisés conformément aux instructions des
deux présidents., qui entretiennent d’excellentes relations.

Quelles perspectives pensez-vous conseiller aux orga-
nisateurs de ce salon & 'avenir 7

1l v a liew de renouveler chague annde cetl évinement car on ne
peut réussir une action sans 1"ancrer dans la tradithon et la tradi-
tion e fonde sur la mémaoine.

C'est pourguoi il importe de développer et renforcer cetie expé-
ricnce, J autant plus qu'elle est réussie. Elle donme encore plus

de visibilité i nodre pays et renforce Uimage de notre pays.

faut prendre le RER B : 8,20 curos par
trajet. L'espace Charenton €tait idéal :
aux portes de Paris, tout prés du péri-
phérigue, bien desservi par ke métro ct
les bus, pas de parking privé mais pas
de grandes difficultés pour s¢ parquer
un centre de congrés bien connu. Co fut
un salon professionmne] réussi, du & au B
juin 2008. De grandes banderoles ot des
drapeaux tunisiens flottaient sur la faga-
de. Tous les promoteurs avaient leur
badge. un bureau d'accueil et d'enregis-

trement dés le seuil franchi. distrbution
de catalogues en couleurs avec hste des
exposants et plan, une vingtaine d'hb-
tesses o pecueil en uniforme rouge pour
informer et orienter les visiteurs, deux
bureaux J'information, une cafétéra
avee fast-food , des toileties bien aména-
gécs of propres en permancnce.

Dhes espaces de circulation et de dégage-
ment vastes et aérés, une signalisation
normalisée des siands, des stands ani-

mes &1 déconés cormectement,

Ridha Lahmar

maquettes, plans, affiches péantes, pros-
pecius, écrans géants  projetant des
visites guidées viruelles, .. une ambian-
ce festive détendue, giteaux el musique
tunisienne. 1l faot dire qu'ORSAF a réa-
lisé un parcowurs long de préparatifs et
un travail patient de fourmi pendant des
minis pour baliser ce chemin, informer
et médiatiser; soit au grand jour : plo-
sieurs messages publicitaires par jour
pendant des semaines sur Radio-Orient
en plus des relais informels de bouche

Economue e

Dr. Tahar Hantous

we oreille b travers les rouages el SInCciures

des Tunizsiens en France.

Une participation dense et une
inauguration mobilisatrice

Tous les ténors de la promotion immo-
bilitre tunisienne éaient omniprésents,
aver des stands auractifs el accueillanis,
accompagnés par leurs proches collabo-
rateurs - duo savioir-faire et des perfor-
MANCES POUL U Sectenr qui a gagné ses
lettres de noblesse depuis des années.
Abderruzak Ben Mahmowd, le doven de
la profession, Moncel Kooli, P-DG
d’Essoukna =SIMPAR et Président de la
Chambre Syndicale, Mohsen et Mehdi
Trabelsi  (Holyday), M Paradise,
«L Immaobilitre de 1" Avenoe, TANIT
immaobiliere, Belgacem  Korchani
(Firaz), El Wifak (Ben Hedid et Kobhi)
Favcal Chenl «le promoteurs, Imed
Ben Kamla, Athéna (Marzouk Tarek).
Makrem Boukris, Moncel Siala (Sidi
Mansoaer)y, Maher Chaabane (SElection),
Foubeir Lamdoulsi : ETTB, Jawda :
Férid Hentati, Aroussa @ Mohamed Haj
Takeh, Dr. Tzhar Hantous : COPRIM-
CO = TOPAZ, PROMED : Mohamed
fowari, VIP @ Monji Majar, Gold
Immobiligre : Malek Ben Ayed. ..
Arrivé a 12000 e 6 juin, 1" Ambassadeur
de Tumisie & Paris, M. Raouf Magar, qui
il accompagnd par plusicurs de ses
proches collaboralears et par M. Hédi
Limam, président da Rassemblement
des Tunisiens en France, a inaugurd |2
SITAP 2008 par une visite guidée de
tous les stands. Sa visite a duré pris de

Les stands onf connu une grande amimation

deux heures, suivie par un cockiail
offert par ORSAF. 11 a tenu a visiter tous
les stands, un & un, 21 &' entretenir aves
tous les exposants. 11 a montnd un inférét
particulier pour les 300 programmes
immobiliers &n cours de réalisation,
s'intéressant & la qualité duo béti, a
I'sménagement des siftes, au moniant
des investissernents, anx prix ot & la
conceplion des logements. ..

Il & v un mod d'encouragement pour
chacun & n'a pas ménagé son admir-
tion pour les organisatenrs.

Un bilan provisoire et des perspec-
tives Morissantes

Les 300 programmes immobiliers expo-
stz it la ventle se monteraisnt i environ |
milliard de DT d’investissement. Une
soMmme  impressionnante, asswmée  par
prés de 80 promoteurs mais aussi par le
sysigme bancaine funisien, essentielle-
ment la Bangue de 1"Habitat qui a fait
beaucoup 4 affaires sur place. Les
bangues gui onl paricipé (BH. ATH,
UTE, Amen-Bank...) ont fait bonne
figure el.,. des affaines.

Il me s'agit pas sculement d’esposer.
dinformer, de distribuer de la docu-
menlation, mais de vendre et d'encans-
ser, Ce qui a &8 fait : il ¥ & ew des cen-
taines de ventes, de contrats signés, de
promesses de vente conclues, de néser-
vations fermes, e qui cst mssurant pour
I"avenir. 11 faut dire que "affleence des
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visitenrs a é1¢ au rendez-vous 22000,
Suffisamment pour apaiser 1 appétin des
vendeurs el rentabiliser 1"éviénement,
mais aussl permetine aux exposants de
consacrer un minimem de emps A
chague visiteur afin de satisfaire ses
attentes, On peut dire que cel es3a1 231
concluant @ une tradition 4 perpétuer.

¥ ast=il des enseignements & tirer 7
[ abord voir plus grand, plus chic et
muscler la communication en Prance
poar anirer plus de clients wnisiens el
framgais. Faire briller encore plus 17 ima-
ge de la Tunisie & 1"éranger, iotamment
& Paris. [l faudrait <" adresser aussi ben
aux TRE, Frangais non-résidents indus-
triels, investisseurs... Il ne 5" agit pas de
“yemdre la Tunisie” cid logement maus
anssi les apmres facetics @ délocalisatron
industriglles, implantation tourstiques,
Motre pays a besoin de faire briller et
valoir son image de teme d'accueil, de
sibe o' investissement.

Il o dire gue 1"offre —iolérance, tou-
risme— lunisienne a de quod satisfaire
toutes les atlentes par sa diversité et sa
qualité : appartements, villas, accolées
ou individueelles, lots de terraims poar
logements ou pour indwstricls, bunga-
lows de plage. résidences hideligres,
toutes les régions de Tunisie étaient
représcalées : Cirand-Tuns,
Hammame1, Mahdia, Djerba, Monastir,
Giabss., .




